@ Springer

Steffen Stock
Patricia Schneider
Elisabeth Peper
Eva Molitor Hrsg.

Erfolgreich
promovieren

3. Auflage

THESIS

3., wesentl. Giberarb. u. erw. Aufl. 2014, XII,
388S.

&\ Springer Gabler

Q Druckausgabe

Softcover
Ladenpreis
> *24,99 € (D) | 25,69 € (A) | CHF 31.50

springer.de

S. Stock, P. Schneider, E. Peper, E. Molitor (Hrsg.)
Erfolgreich promovieren

Ein Ratgeber von Promovierten fiir Promovierende

» Arbeitsbuchcharakter durch Arbeitsblatter, Mindmaps, Tipps,
Tabellen

» Interdisziplindres Autorenteam; Autorenteam aus Deutschland,
Osterreich und der Schweiz: Ratgeber fiir alle Disziplinen

» Erfahrungsberichte aus verschiedenen Fachgebieten

» Ergebnisse der Thesis-Doktorandenbefragung

» Beriicksichtigung besonderer Situationen (Promovieren im
fortgeschrittenen Alter, mit Behinderung, als FH-Absolvent,
Promotion mit Kind, Auslandsaufenthalte etc.)

+Erfolgreich promovieren” begleitet Promovierende aller Disziplinen durch die gesamte
Promotion, von der Entscheidung zur Promotion, {iber die Planung, die Erstellung
eines Exposés und den Schreibprozess bis hin zur Fertigstellung der Dissertation, der
Priifung und Veroffentlichung. Zu den ausfiihrlich behandelten Rahmenbedingungen
zahlen beispielsweise Themensuche, kumulative Promotion, Graduiertenkollegs,
Promotionsvereinbarungen, Umgang mit Betreuern und Finanzierungsformen.

Fir all diejenigen, die tiber eine Promotion nachdenken, sich aber noch nicht ganz sicher
sind, wie und ob sie ihr Vorhaben wirklich in die Tat umsetzen, aber auch fiir diejenigen,
die schon fest entschlossen sind, in Zukunft den Doktortitel vor ihrem Namen zu tragen,
ist dieser Ratgeber eine gute Vorbereitung auf die Hiirden, die einen Titelanwérter im
Laufe der Promotion erwarten konnen. "Erfolgreich promovieren" will méglichen Krisen
wie Schreibblockaden, Vereinsamung, Zeitproblemen und Stress vorbeugen und gibt
Tipps zu deren Bewdltigung. Dariiber hinaus enthalt dieses Buch viele Erfahrungsberichte
aus den unterschiedlichsten Disziplinen. Hier schildern Promovierte ganz individuell,
wie sie ihre Promotionszeit erlebt haben, welche Hohen und Tiefen sie durchlaufen und
wie sie Krisen gemeistert haben. In der dritten Auflage wurden neue Erfahrungsberichte
von Promovierten, Abbrechern und Betreuern aufgenommen. Uber 120 Autoren haben
ihr Bestes gegeben, um ihre personlichen Ratschlage und Erfahrungen weitergeben zu
konnen.

Dieser Ratgeber stellt das geballte Wissen von Promovierten fiir Promovierende und
damit das optimale Werkzeug fiir eine erfolgreiche Promotion dar!
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